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本書は、「国際物品売買契約に関する国連条約(CISG)」に規定されて

いる国際売買法原則を検討する精選論文集です。異なる国々から集まっ

た研究者たちの様々な見解を反映し、法的分析に対する多様な方法論的

アプローチを提供します。 
第 1 巻は「導入：CISG と法の統一化」「適用の範囲：いつ CISG が適

用されるのか」「CISG から除外される問題」「一般原則と解釈」「取引慣

行と他の法源」の部から、第 2 巻は「書式、成立、契約締結前の責任」

「当事者の義務」「危険負担」「免除」「契約違反」「救済」「最終規定」の

部から構成されており、CISG とその適用に関する国際的かつ学際的視

点を備える重要コレクションです。本書を国際私法、中でも国際取引法、

国際売買・契約法、国際商法の研究者にお薦めいたします。 
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